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. PRESNTACION Y DESCRIPCION utilizar otras opciones en la resolucién de controversias
Debido al proceso de globalizacion, el curso de Derecho mercantiles como lo son la conciliacién y arbitraje.
Mercantil es importante para el estudiante de la carrera
de Abogacia y Notariado, porque a través de él conoce OBJETIVOS GENERALES.
los actos de comercio nacionales e internacionales 1. Estar instrumentado en la legislacion nacional y
celebrados por comerciantes individuales y colectivos, e doctrinaria referente a las instituciones que integran el
inclusive entre comerciantes y no comerciantes. contenido de las asignaturas de Derecho Mercantil Ill,
Esta asignatura desarrolla las condiciones generales de con el objeto de que por medio del estudio dirigido e
contratacién, los contratos tipicos en el orden que los individualizado, el estudiante esté en capacidad para
regula el Cédigo de Comercio, contratos atipicos y solucionar correctamente los conflictos que graviten en
arbitraje y conciliacion como una forma alterna para la torno a los Contratos Tipicos y Atipicos, caracteristicas
solucién de controversias mercantiles. y denominaciones, como producto de la aplicacién del
Derecho Mercantil.
II. IDENTIFICACION. 2. Asumir actitudes criticas y objetivas, en el estudio y
La asignatura Derecho Mercantil Ill se imparte en el solucién de los problemas que examina el contenido
noveno semestre de la carrera en dos sesiones de de Derecho Mercantil Ill, basicamente en lo
docencia presencial a la semana, se identifica con el relacionado a los Contratos Tipicos y Atipicos.
Codigo 246. 3. Internalizar la necesidad de la utilizacion de otras
opciones alternas al proceso judicial en la resolucion
lll. PRERREQUISITOS. de controversias mercantiles.

Derecho Mercantil I1. )
VI. ORGANIZACION.

IV. JUSTIFICACION. = La asignatura esta organizada en cuatro unidades:

Se justifica el curso porque el estudiante al = Condiciones generales de contratacion.
interrelacionarlo con el comercio y las negociaciones = Contratos tipicos segun orden del Cddigo de
internacionales debe también conocer la diversidad de Comercio.

tratados que en la actualidad se celebra entre los = Contratos atipicos.

estados, entre estados y organizaciones internacionales = Conciliacion y arbitraje como forma de solucién de
(propiedad intelectual), ademés de las relaciones conflictos en la contratacién mercantil.

comerciales entre particulares. ) )
VII. EVALUACION DEL RENDIMIENTO ACADEMICO.

El nuevo orden econdmico mundial, el mundo sin De conformidad con el Reglamento de Evaluacién y
fronteras de hoy en el ambito comercial y la tecnologia Promocién de esta unidad académica. Las fechas de
que avanza a pasos agigantados, hace necesaria la evaluacién seran de acuerdo a calendario especifico de
formacién del estudiante de leyes en el area de las evaluaciones, el que oportunamente sera publicado.
condiciones generales de contratacién que deben

universalizarse cada dia mas en proteccion de VIIl. METODOS Y ESTRATEGIAS DE ENSENANZA-
consumidores y proveedores, en el area de los contratos APRENDIZAJE.

tipicos y de aquellos atipicos que sin estar contenidos en Actividades nparticipativas consistentes en analisis e
ley son de uso comercial, asi como la necesidad de investigacion de los diferentes Contratos Tipicos y

Atipicos Sus caracteristicas, denominaciones,
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resoluciones de guias de estudio, lectura dirigida vy
exposicion oral dinamizada conjugando los aspectos
positivos de la clase magistral con la realizacion de
actividades participativas.

IX. INVENTARIO DE RECURSOS.

La catedra cuenta con materiales de apoyo didactico,
como retroproyector, y los documentos de apoyo escrito,
conforme los puntos del programa son entregados
oportunamente por los respectivos docentes de a
asignatura, ademas de los textos que han publicado los
catedraticos y que se citan en la bibliografia.

Los textos citados en la bibliografia del programa se
encuentran en las Bibliotecas de la Facultad, del Banco
de Guatemala y de la Corte Suprema de Justicia.
Retroproyector (acetatos).

Laboratorios de casos hipotéticos y guias de estudio que
serén entregadas por los docentes de la asignatura, con
el objeto de que sean resueltos, con apoyo del Codigo
Civil, Procesal Civil y Mercantil, doctrina y apuntes de
clase.

Estudiantes.

Profesores especializados.

Conferencistas invitados.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

Primera Unidad

Al finalizar cada unidad derivado de las estrategias

ejecutadas, el estudiante estara en capacidad de:

= Establecer las condiciones generales de contratacion.

= |nterpretarlos elementos de los contratos.

= Definir cada uno de los contratos.

= Establecer sus efectos.

= Explicar en qué consiste la caracteristica de poco
formalismo de los contratos mercantiles.

Segunda Unidad

= Exponer las especialidades de las obligaciones
mercantiles frente a las civiles.

= Explicar cada uno de los contratos tipicos.

= |dentificar en cada uno los elementos y las
obligaciones de partes.

Tercera Unidad

= Diferenciar los contratos tipicos de los atipicos en la
doctrina y legislacion.

= |dentificar cada uno de los contratos atipicos.

= Establecer sus efectos.

Cuarta Unidad
+ Aplicar conciliacion y arbitraje en las controversias
mercantiles.

CONTENIDO

Primera Unidad

1. CONDICIONES GENERALES DE CONTRATACION
a) Definicion.

b) Vigencia en el comercio internacional.

c) Interpretacion,

Segunda Unidad

2. CONTRATOS TiPICOS COMPRAVENTA
a) Definicion.

b) Vigencia en el comercio internacional.

c) Interpretacion.

3. CONTRATO ESTIMATORIO Y DE SUMINISTRO

a) Definicion.
b) Elementos personales, formales y reales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

4. CONTRATOS DE LICENCIA DE USO

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

5. DEPOSITO MERCANTIL

a) Definicion,

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones de derechos de las partes.

6. CONTRATOS DE APERTURA DE CREDITO.
a) Definicion.

b) Elementos personales, formales y reales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

7. CONTRATOS DE DESCUENTOY REDESCUENTO.
a) Definicién.

b) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y Derechos de las partes.

8. CONTRATOS DE CUENTA CORRIENTE.
a) Definicién,

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones de derechos de las partes.

9. CONTRATO DE REPORTO

a) Definicién.

b) Elementos personales, formales y reales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

10. CARTAS ORDENES DE CREDITO

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

11. TARJETA DE CREDITO.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones de derechos de las partes.

12. CONTRATO DE CREDITO DOCUMENTARIO.
a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

13. CONTRATOS DE FIDEICOMISO DE INVERSION.
a) Definicion.
b) Contrato de suscripcidn de valores.

14. CONTRATO DE TRANSPORTE.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones de derechos de las partes.

15. CONTRATOS DE PARTICIPACION

a) Definicién.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

16. CONTRATOS DE HOSPEDAJE.

a) Definicién.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

17. CONTRATO DE SEGURO.



Definicion.
Clasificacion.
Elementos personales, reales y formales.

a
b
c
d) Obligaciones de derechos de las partes.

)
)
)
)

18. CONTRATO DE FIANZA Y REAFIANZAMIENTO.
a) Definicion.

b) Diferenciar entre fianza civil y fianza mercantil.

c) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

19. DE LOS CONTRATOS DE BOLSA.
a) Definicion.

b) Formas.

c) Clases.

20. CONTRATO DE FONDOS DE INVERSION.
a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales,

c) Obligaciones de derechos de las partes.

21. CONTRATO A FUTURO.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

22. CONTRATO DE DEPOSITO COLECTIVO DE
VALORES.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

Tercera Unidad .
CONTRATOS ATIPICOS

23. CONTRATO DE FRANQUICIA.

a) Definicién

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

24. CONTRATOS DE DISTRIBUCION.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

25. CONTRATOS DE LEASING.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

26. CONTRATO DE FACTORING.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

27. CONTRATO DE CLUB DE CAMPO O COUNTRY
CLUB.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

28. CONTRATO DE KNOW HOW.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

29. CONTRATO DE RENTING.
a) Definicion.
b) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

30. CONTRATO DE UNDERWRITING

a) Definicién.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

31. CONTRATO DE JOINT VENTU RE

a) Definicién.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

32. CONTRATO DE LA CONCESION.

a) Definicién.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de las partes.

33. CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE
TECNOLOGIA.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

34. CONTRATO DE TIEMPO COMPARTIDO.
a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

35. CONTRATO DE POOL AERONAUTICO.
a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y derechos de as partes.

36. CONTRATO ASISTENCIA ADMINISTRATIVA
(MANAGEMENT)

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.

c) Obligaciones y derechos de las partes.

37. CONTRATO INFORMATICO.

a) Definicion.

b) Elementos personales, reales y formales.
c) Obligaciones y Derechos de las partes.

Cuarta Unidad

LA CONCILIACION Y EL ARBITRAJE COMO FORMA
DE SOLUCION DE CONFLICTOS EN LA
CONTRATACION MERCANTIL

X. BIBLIOGRAFIA (Autores nacionales, extranjeros,
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